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= IHIHLLEI:I Kompetenz und Zukunftssicherheit dank gevis
M MINBEN

Rainer Kleymann, Geschaftsfihrer der Muller Minden Maschinenhandelsgesellschaft mbH
hat im Februar 2008 eine strategische Entscheidung getroffen. Zur Jahresmitte 2008 wird in
seinem Unternehmen im ostwestfalischen Minden eine neue, integrierte Warenwirtschafts-
software in den Echtbetrieb gehen.

Das Unternehmen Miller Minden hat sich seit Mitte des Jahres 2007 in einem Auswahlpro-
zess fur eine neue Warenwirtschaftssoftware befunden. Jetzt fiel die Entscheidung fur das
Microsoft Dynamics™ (NAV) basierende Softwarepaket gevis aus dem Hause der GWS mbH
aus Miunster getroffen.

»ES lagen uns auch preiswertere Angebote vor*, berichtet Kleymann, ,aber es handelte sich
immer um relativ kleine Anbieter, die mir nicht mein definiertes Ziel nach Langfristigkeit und
Sicherheit an ein Softwareunternehmen liefern konnten.*

.Mit der Sicherheit durch die Microsoft Unternehmensgruppe und der Kompetenz der GWS
und seiner Mitarbeiter, bin ich Uberzeugt, flr die Zukunft der Muller Minden Handelsgesell-
schaft mbH die richtige Entscheidung getroffen zu haben®, erganzt der Geschéftsfihrer.
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Mit der gevis Einflihrung im ersten Halbjahr 2008 werden die Bereiche Finanz- und Rech-
nungswesen, Vertrieb, Lager, Versand und Einkauf mit einer integrierten modernen An-
wendungssoftware ausgestattet.

Dabei bieten die bereits in gevis vorhandenen Integrationen zu online Bestellportalen wie
z.B. nexMart oder zur Zentrale einer Verbundgruppe vielfaltige Moglichkeiten der Prozess-
kostenreduzierung. Auch die direkte Integration zu Versendern wie UPS oder GLS bieten
Einsparpotentiale in der Abwicklung.

,Das einmalige Entwicklungskonzept der GWS, die Anforderungen der Kunden gebiindelt
in eine Standardsoftware zu implementieren, garantiert mir eine ziigige Weiterentwicklung,
die Berucksichtigung neuer Technologien, bei immer kalkulierbaren monatlichen Kosten.
Das Konzept der GWS ,Mieten statt Kaufen“ hat es mir moglich gemacht, eine in sich
schlussige und integrierte Software im meinem Unternehmen einzusetzen, denn in den
Mietgeblhren sind neben der Softwarelizenz bereits Hotline- Update und Produktweiter-
entwicklungen enthalten®, erklart Rainer Kleymann abschliel3end.

Mit der Einfuhrung der Software gevis mit 17 Lizenzen hat Herr Kleymann seinen Mitar-
beiter Christopher Beer als verantwortlichen Projektleiter beauftragt. Herr Beer wird mit
den Beratern der GWS die Aufgabe Ubernehmen, die Software budget— und zeitgerecht im
Unternehmen Mdaller Minden einzuftihren.

B8 GWS

Warenwirtschaft mit System



