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„Für jede Anwendung das richtige Werkzeug“

Die Ausrichtung des Unternehmens Schubert & Tacke GmbH & Co. KG, Velbert auf diesen 
Slogan spiegelt sich nun auch in der geplanten Einführung der GWS-Branchenlösung gevis 
wieder: Die Geschäftsführer Karlheinz Schading, Günter Schmitz und Christian Tacke haben 
im Juni 2008 die Entscheidung getroffen, noch in diesem Jahr mit einer neuen integrierten 
Warenwirtschaft zu starten.

Das Unternehmen Schubert & Tacke befand sich seit Februar 2006 in einem intensiven 
Auswahlprozess für eine neue Warenwirtschaftssoftware. Jetzt fi el die Entscheidung für das 
Microsoft DynamicsTM (NAV) basierende Softwarepaket gevis aus dem Hause der GWS mbH 
aus Münster. „Anbieter gibt es viele, aber keiner außer der GWS konnte unsere defi nierten 
Ziele nach Langfristigkeit, Sicherheit, Innovation und Branchenkompetenz erfüllen“, berich-
tet Christian Tacke. „Überzeugt haben uns nicht nur die integrierte Gesamtlösung, die sehr 
guten Referenzen im Umfeld unserer Mitgliedskollegen, sondern besonders die Professiona-
lität und das persönliche Engagement der bisher kennengelernten GWS-Mitarbeiter/-innen 
verbunden mit dem stimmigen Preis-Leistungs-Verhältnis“, ergänzt der Geschäftsführer.

Das die Softwareweiterentwicklung durch die Gruppe der Technischen Händler aktiv beein-
fl usst werden kann, wie auch die direkte Nähe zum E/D/E waren weitere Kriterien der Ent-
scheidung bei der Firma Schubert & Tacke.

Zum Echtbetrieb noch in diesem Jahr werden 20 gevis-Lizenzen eingesetzt. Gleichzeitig 
wird das vollständig in die Warenwirtschaft integrierte Dokumentenmanagement-System 
s.dok und die Dokumentenerkennungs-Software s.scan genutzt. 
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Schubert & Tacke entstand zum 01.01.2003 durch die Fusion der Firmen A. Tacke GmbH 
& Co. KG aus Wuppertal und Schubert Werkzeuge • Maschinenhandelsgesellschaft mbH 
Velbert. Das neue Unternehmen, die Schubert Tacke GmbH & Co. KG setzt auf den Erfolg 
dieser beiden traditionsreichen Unternehmen auf. Ausgerichtet auf den Slogan „für jede An-
wendung das richtige Werkzeug“ wird das Unternehmen seine Kompetenz im Bereich der 
Präzisionswerkzeuge noch weiter ausbauen.

Mit eigenen Katalogen, E-Business, E-Procurement, E-Shop, großem Lagersortiment und 
Werkzeugmanagement bietet das Unternehmen seinen Kunden die „Werkzeuge“ zur ra-
tionellen und schlanken Beschaffung. Es liefert Präzisionswerkzeuge zum Bohren, Frä-
sen, Drehen und alle weiteren Zerspanungswerkzeuge für die Metallbearbeitung. Auch die 
Spann- und die Messtechnik gehören dazu. Ebenso werden Hand- und Schleifwerkzeuge 
sowie Lochstempel und Auswerferstifte geliefert. Damit die Werkzeuge effektiv eingesetzt 
werden können, liefert Schubert & Tacke auch die dazu gehörenden Werkzeugmaschinen.

Zu den Kunden zählen die Zulieferer für Automotive, Maschinenbau, Werkzeugbau, Stahl-
formenbau und Schloss- und Beschlag.

LEISTUNG • ARGUMENTE • NUTZEN 
• Präsenz vor Ort - kompetente Beratung
• Hohe Lieferbereitschaft durch electronic Logistik Center (eLC)
• Dienstleistungen: Kalibrieren, Schleifen, Sonderwerkzeuge
• Marktgerechte Preisgestaltung durch Volumenbündelung
• Zusammenarbeit mit führenden Markenherstellern

GLOBAL DENKEN • LOKAL HANDELN
• Mitglied im E/D/E Einkaufsbüro Deutscher Eisenhändler
• Partner im PREMIUM WERZEUGHANDEL sowie PREMIUM BERTIEBSEINRICHTUNG
• Exklusiver Vertrieb der Handelmarke FORMAT 
• Optimierte Lagerhaltung durch Automatensysteme
• Innovative Beschaffung durch e-Procurement
• Regionales Händlernetzwerk für die elektronische Beschaffung von C-Teilen


