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Die GWS konnte in 2004 das beste
Geschiftsjahr seit ihrer Griindung
abschlieRen.

Sehr geehrte Kundinnen und Kunden,

lassen Sie uns kurz zuriickblicken auf wiederum
sehr aktive Monate in der GWS.

Die GWS konnte in 2004 das beste Geschéftsjahr
seit ihrer Griindung abschlielen. Der positive Trend
fur das Unternehmen setzt sich also weiter fort.

Die neuen Releases der gevis Produktlinien fiir
Raiffeisen- und gewerbliche Kunden stehen zur
Verfugung. Wir freuen uns, dass Sie als unsere Kun-
den nun von zahlreichen Neuerungen und Verbes-
serungen der bestehenden Funktionen profitieren
konnen.

Die konsequente Ausrichtung auf Branchenldsun-
gen erweist sich als zukunftsorientierte Strategie.
Mit geringen Anpassungen des gevis-Standards ist
diese Losung auch fiir
den Technischen Grof3-
handel bestens geeig-
net. Erste groBere Ab-
schliisse mit neuen
Kunden geben unserer
Strategie Recht. Sofern
die Entwicklung neuer
Funktionen erforderlich ist, flieBen diese wieder in
das Gesamtprodukt gevis ein und stehen damit
auch den Anwendern der Raiffeisen- und der
Gewerblichen Linie zur Verfiigung.

Da die Mitarbeiter/innen in den angestammten
Bereichen voll ausgelastet waren, musste mit der
Erweiterung der Geschéftsfelder auch eine
Erweiterung der Mitarbeiterzahl einhergehen. Die
GWS ist nunmehr 160 Personen stark.

Und das Wort ,,stark® umschreibt auch die Team-
leistung der GWS-Mitarbeiterinnen und -Mitarbeit-
er. Der Entwicklungs- und Umstellungsaufwand der
letzten Monate und die Integration der neuen Mitar-
beiter waren nur moglich durch hochstes person-
liches Engagement aller Beteiligten. Hierfiir
spreche ich meinen herzlichen Dank aus!

Auch nicht ganz selbstverstindlich ist es, dass der
eigene Mut zur Investition und Innovation ver-
trauensvoll von den Kunden und Gesellschaftern
des Unternehmens mit getragen wird.

Und wenn dann noch von offizieller Seite bestétigt
wird, dass man auf dem richtigen Weg ist, freut uns
das besonders:

Die GWS gehort zum vierten Mal in Folge zu dem
jéhrlich ausgewéhlten Kreis der TOP 100 des
deutschen Mittelstands. Dieses Mal sind wir sogar
stolze Gewinner in der Kategorie ,,Innovationskli-

113

ma.

Das 2. Halbjahr verspricht ebenso spannend und
arbeitsreich zu werden wie das 1. Halbjahr. Packen
wir es an!

Mit herzlichen Griiflen

U



Ausgezeichneter Innovator im
deutschen Mittelstand
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Fruchtbares Innovationsklima bei der GWS

GWS gewinnt 1. Preis in der Kategorie ,Innovationsklima”

TOP 100-Kategoriensieg fiir die GWS

Die GWS Gesellschaft fiir Warenwirtschafts-Sys-
teme mbH hat bei dem bundesweiten Unter-
nehmensvergleich TOP 100 den ersten Preis in der
Kategorie ,,Innovationsklima“ gewonnen. Weiter-
hin erhielt die GWS fiir Thre herausragenden inno-
vativen Leistungen das Gtitesiegel TOP 100.

Nikolaus Franke, Professor fiir Entrepreneurship
und Innovation an der Wirtschaftsuniversitdt Wien,
prift jahrlich anhand eines standardisierten Ver-
fahrens die Innovationskraft mittelstdndischer
Unternehmen und ermittelt die einhundert Besten.
Schirmherr Lothar Spéth tiberreichte den Preis und
die renommierte Auszeichnung am 22. Juni in
Berlin an Geschiftsfithrer Helmut Benefader.

Die GWS dreimal in den Top-Ten

Neben dem ersten Rang im Bereich ,,Innovationskli-
ma* sicherte sich die GWS in den Kategorien
,Innovationsférderndes TOP-Management* und
LInnovative Prozesse und Organisation” ebenfalls
einen Platz unter den ersten Zehn.

Ein Drittel des Umsatzes in neue Ideen

Der Preis wiirdigt, dass bei der GWS als verbund -
orientiertes Handels- und Dienstleistungsun-
ternehmen ein offenes Klima herrscht, das von
flachen Hierarchien geprégt ist. TOP 100-Studien-
leiter Prof. Dr. Nikolaus Franke hebt insbesondere
hervor, dass ein hoher Mitarbeiteranteil in der
Forschung und Entwicklung tétig ist.

Garant fiir kreative Ausfliige der Belegschaft ist die
hochste interne Investitionsbereitschaft aller TOP
100-Teilnehmer: 32 Prozent des Umsatzes werden
bei der GWS genutzt, um neue Ideen umzusetzen.
In hierarchieniibergreifenden Teams werden
samtliche Innovationsimpulse gebtindelt und in die
Prozesse der Produktentwicklung eingebracht.

Laut Geschiftsfithrer Helmut Benefader setzt die
GWS wie kaum ein anderer Betrieb auf ,,Innova-
tionen als Motor der kunden- und marktorientierten
Entwicklung®. Die Auszeichnung bestirkt die
GWS in ihrer Unternehmens- und Manage-
mentstrategie: Die Schaffung und Erhaltung inno-
vationsfreundlicher Strukturen und Prozesse sind
die wichtigsten Voraussetzungen fiir den unter-
nehmerischen Erfolg.

v.l.n.r.: Moderatorin Clarissa Ahlers, Helmut Benefader, Schirmherr Lothar Spcith, Prof. Dr. Nikolaus Franke
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EMV-PROFI-Systemzentrale

Entscheidung fiir die GWS

EMV-PROFI-Systemzentrale GmbH & Co. KG ist
eine Einkaufskooperation mit ca. 160 angeschlosse-
nen Mitgliedsunternehmen aus den Bereichen der
Bau-, Heimwerker-, Baustoff-, Holz- und Garten-
fachmirkte. Kennzeichnend fiir die Mitglieder-
struktur ist, dass alle Mitglieder rechtlich selbstén-
dig sind.

Die EMV-PROFI-Systemzentrale bietet markt-
gerechte Sortiments- und Marketingkonzepte, die
fur eine individuelle Marktbearbeitung durch die
Anschlusshduser notwendig sind. Die Organisa-
tionsstruktur der EMV-PROFI-Gruppe verbindet
die Vorteile der lokalen Markt- und Kundenndhe
mit dem Nutzen zentraler Dienstleistungen der
Systemzentrale

Die EMV-PROFI-Systemzentrale betreibt kein
eigenes Warengeschéft, sondern verhandelt zentral
Preise und Konditionen mit den Lieferanten. Den
Mitgliedern wird ein Artikeldatenstamm zur Verfii-
gung gestellt, der wiederum mit Hilfe der Lieferan-
ten gepflegt und aktualisiert wird.

Die Geschiftsprozesse der EMV-PROFI-Mitglieder
sind stark einzelhandelsgeprégt, d. h. der Point-of-
Sale mit einer funktionierenden Kassenlgsung hat
hochste Prioritét.

Projektverlauf

In einem Workshop zum Jahreswechsel 2004/05
wurden in einem gemeinsamen Konzept die wich-
tigsten Kerngeschéftsprozesse verprobt. Die meisten
Anforderungen werden bereits durch die gevis-
Standardlésung abgedeckt. Entwicklungsbedarf
besteht speziell im Einzelhandelsbereich.

Anfang April 2005 startete die aktive Entwick-
lungsphase, die durch einen Mitarbeiter der EMV-
PROFI-Zentrale begleitet wird. Das erste Pilotpro-
jekt eines EMV-PROFI-Mitglieds wird noch im 2.
Halbjahr 2005 erfolgen.

Gute Griinde

Die GWS iiberzeugte als Anbieter einer Gesamtl-
sung mit einer innovativen technologischen Infra-
struktur, die sich z.B. im s.net-Verfahren dokumen-
tiert. Auerdem konnen zukiinftige Themen wie die
Digitale Signatur oder das EDI Clearing Center
durch professionelles Know-how der GWS erfolg-
reich innerhalb der EMV-PROFI-Gruppe imple-
mentiert werden.

Wichtig fiir EMV-PROFI war auflerdem der hohe
fachliche Abdeckungsgrad der neuen Software mit
dem EMV-PROFI Anforderungsprofil. Dies konnte

AA
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reich unter Beweis gestellt wer-

den. Die GWS st in der Lage, die Heterogenitiit
innerhalb der EMV-PROFI-Gruppe mit der Soft-
warelosung gevis flexibel zu bedienen. Zusitzliche
Sicherheit fiir die Entscheidung vermittelten die
vorgelegten Referenzen aus vergleichbaren
Geschéftsfeldern.

Entwicklungsschritte

Zukiinftig erhilt jedes EMV-PROFI-Mitglied voll-
automatisch die tagesaktuellen Stammdaten von der
Zentrale. Die Ubermittlung erfolgt hierbei im kom-
fortablen s.net-Verfahren.

Das EMV-Profi Projektteam

Die groflen Vorteile des s.net-Verfahrens sind
Sicherheit und Automatisierung. Die Daten werden
auf sicherem Weg tibertragen (im Gegensatz zum
bisher erforderlichen Download), die Aktualisie-
rung kann nicht vergessen werden und die Daten
mussen vom Empfinger nicht mehr manuell nach-
bearbeitet werden. So sind Fehlerquellen ausge-
schaltet und man spart erheblichen administrativen
Aufwand.

Weitere Entwicklungen finden fiir ein aktives
Stammdatenmanagement statt. Die Zentraldaten
sollen in gevis nicht automatisch aktiviert werden.
Es gibt die Mdglichkeit, sie vorher zu sichten, zu
kategorisieren und ggf. in Workflows einzubinden.

Die Kassenlosung als zentrales eigenstdndiges
POS-System mit der modernen Touch-Screen Ober-
fliche wird weiter ausgebaut.

Neu entwickelt wird ein Kalkulationsmodul und
die Artikelauskunft speziell fiir den Einzelhandel.
Mit ihrer Hilfe lassen sich Einkaufspreise ermitteln,
dndern, neu berechnen und anzeigen.

Neue Moglichkeiten wird es aulerdem im Aktions-
management und Dispositionswesen geben.
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Kernpunkte der neuen gevis-Version G 3.1
Wichtige Neuerungen fiir die Gewerbliche Linie im Uberblick

Artikelriickverfolgbarkeit

Seit dem 01.01.2005 regelt die EU/VO 178/2002 den Themenkomplex zur Sicherstellung der Riickverfolg-
barkeit von Lebensmitteln. Ein Kernpunkt der neuen gevis-Version G 3.1 geht intensiv auf diese Thematik ein:
Flexible und praxistaugliche Abwicklung der Warenfliisse vom Lieferanten bis zum Endkunden werden liickenlos
dokumentiert und nachvollziehbar gemacht.

MHD- und Chargenabwicklung komplett iiberarbeitet

Eine Chargen- bzw. MHD-Fiihrung kann nun getrennt nach Ein- und Verkauf dargestellt werden (Abb.1). Es
ist moglich, Chargen- und MHD-Informationen beispielsweise im Einkauf zu erheben und zu dokumentieren,
wihrend die Auslagerung der Artikel ohne Chargeninformationen auf herkémmliche Weise ohne zusétzlichen
Aufwand erfolgen kann. Um dariiber hinaus den Wiinschen von GroBkunden zu entsprechen, kann je Kunde

T definiert werden, welche Daten (Chargeninfor-
o i v e ¢ o s (e mationen und/oder MHD-Informatlonfan) im
& Warenausgang erhoben und auf den Lieferpa-

Mumemer . . o 300031 (2] . .

- pieren dokumentiert werden sollen. Selbstver-
Gruppierung / Klassifizierung Rickverfolgbarkeit . . . . . .
Ghergruppencods i@ Volagencods . . . . ., [F-CWAGE () standlich konnen Artikel auch komplett iiber die
P 2L | | netbentoin .., [ty _ neue Chargensystematik in Ein- und Verkauf ver-
Untergruppencode . . . solx) Eingsbe m < oo o (Einkan & Verkauf = o . " .
it Gippieinds, - 00®) e waltet werden. Uber den Meniipunkt "Artikel-
S = AB || deeetienng. . < . . . [Chargener, ] [Chargerer. riickverfolgung" konnen im Nachhinein Bewe-
Provisonsgruppencode (£} Zukedungszeitpunkt . . . ‘Warene... [] Kommis... [¥] -

Rethabateguiocode. . . [1R @ SRRV et =) asoms. =1 gUngen des Warenflusses online nachvollzogen
by Zubedungsmethode . |, . FIFO (=) werden.
Sagoncode . . ., . K2
Gefahrgut
s o ADR-Gevicht (kg) . . . . 0,000
Nettogewicht (kg) . . . . 1 ADRFaMor . . . . ...
Gefshrguttextcode . . . K1)
[Catiel =] [vekad =] [ griadt =] [Furktion ~| [__nle | Abb. I Artikelkarte

EAN-128 Verarbeitung in Ein- und Verkauf

Im Rahmen der Riickverfolgbarkeit von Lebensmitteln werden Chargen- und/oder MHD-Informationen
erhoben. Der EAN-128 als Weiterentwicklung des EAN-Standards enthilt neben der klassischen EAN als
identifizierendes Merkmal weiterflihrende Informationen im scannbaren Balkencodeformat. Der EAN-128
kann nun in gevis sowohl im Verkauf als auch im Einkauf gelesen, verarbeitet und auch ausgedruckt werden.

Abbildung 2 zeigt ein Beispiel, in dem zusétzlich

zur EAN die Charge, das MHD und die Menge
verschlusselt sind. Im Scannvorgang werden
somit sdmtliche zu erfassenden Daten in einem
04251256985425 (10) COZKK (15) 051130 ( Zuge verarbeitet. Bei entsprechender Auszeich-

nung der Paletten kann somit der Geschéfts-
prozess des Wareneingangs wesentlich optimiert
werden.

Abb. 2 EAN-Code

Exklusivartikel am Debitor

Am Debitor (auch tiber Artikel einrichtbar) konnen mit der Version G 3.1 gezielt einzelne Artikel entweder ex-
klusiv dem Debitor zugeordnet oder fiir ihn gesperrt werden (Abb. 3). Somit kann gesteuert werden, dass be-
stimmte Artikel nur von definierten Debitoren oder auch Filialen bezogen werden diirfen.

& 100400 Hermann Hunsleben - Debitor-/Artikelsteuerungen E]@

Artikelnr,  Artikelbeschreibung Gebindegrdfie Artikelbehandlung
» 880004 Kuchenkranz 40 cm 157K = xklusiy] =
Gesperrt

Abb. 3 Debitor-/Artikelsteuerungen
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gevis®

Tourenplanung als Kapazitats- und Transportplanung/Lade- und Beladeliste

Mit der neuen Tourenplanung kann der Warenversand hinsichtlich der Kapazitdten und der Auslastung opti-
miert werden. Die aus der Kommissionierung riickgemeldeten Kommissionierbelege laufen in die Tourenpla-
nung ein. Dem Disponenten wird farblich angezeigt, welche Touren komplett kommissioniert wurden und wel-
che Touren noch nicht abgeschlossen sind (Abb. 4). Die einzelnen Kommissionen kénnen innerhalb der Tou-
renplanung beliebig verschoben

W STUTTG. 105 09.08.05 - Teurenplan Tusrdnung

: und neu einsortiert werden. In der
e Teatiter Ans Vomm rache ugeoerret o
e IS U U ki 12k Gesamtiibersicht einer Tour wird
Tosermahe 106 ungebuches rach oben | ] . .
Brusto... st K. Tousncode W uatedatan Ve, Yerk. 40 Bne [P ———— |01\~ Auslastung mn Bezug auf Ton-
¥ B Tourencods [+ Torrwn I8 ] 05 POXN0S 03.08.05 100200 Josef Schuloe-Brocth. 0w .00 a1 s . .
b w i s Dhn o s o 2 o 5 e
" v angezeigt. Mit Abschluss einer
Tour kénnen dann die entsprechen-
= T = = den Belege wie Beladeliste, Tour-
Stelpistreefughated o D, e . . .
g = = liste und Lieferscheine komplett
D Gy . 2 1% . . . .
T und in richtiger Reihenfolge aus-
gres e ‘ . gedruckt werden.
Crtien =] [t

Abb. 4 Tourenplan Zuordnung

Neue Leergut- und Ladehilfsmittelabwicklung

Leergut- und Ladehilfsmittel konnen in gevis ab sofort flexibel verwaltet werden. So wird bei den entspre-
chenden Artikeln nach Verpackungsartikel und Ladehilfsmittel unterschieden. Diese Unterscheidung hat Aus-
wirkungen auf die Kommissionierriickmeldung, das Berichtswesen und auf die Berechnung fiir den Kunden.
Ob eine Berechnung des Leergutartikels erfolgt oder ob die entsprechende Positionen lediglich verwaltet wer-
den soll (a Leergutkonto), kann grundsétzlich am Leergutartikel vordefiniert werden (Abb. 5). Gleiches kann
auch je Kunde in der Debitorenkarte definiert werden (Abb. 6). Dariiber hinaus kann am Kunden je Leergut-

i 862235 Palelte gerade POM 6" - Artikelkarte ) 4 artikel definiert werden, welcher Leergutartikel
Aigemein | Vanvasichan, | Verkat | Exkact | Proise . Kond, | Burichiswesen | Bowsstumg | Sorstioes berechnet wird oder nicht.
Nuraner . fodidnd 882235(%)
Art Eigenschaften Belegeigenschaften
Wariantenartbel . . . . . LoseWare . . . .. .. 0 fukomat, Texthaustein . []
Samielartiel Tacht lagerfabig . . . . . O Warenausgabeschen . . [] . 3 )
steckensrtiel . . .. . [] Pt . . Bl Im operativen Geschéft hat die Mitgabe der Leer-
ez utbewegu: i issionierrii -
e S hae repsbisbetier . O 1 oytbewegungen in der Kommissionierriickmel
Bastellarticel . . . .. .[] Komponentenartikal . . . [] Warenstihett . . . .. . [] S .
Usenaarthal, . . . . . . o tvetatemensers.. 01 dung nun direkte Auswirkungen (Leergutberech-
RS 2 = g .......0  nung oder Leergutverwaltung). Abgerundet wird
bl Erveartete Mengensnd.., [ . . o .
B Ve Mengmoerbet ([ Sy L die Funktionalitit dadurch, dass im Belegwesen
Als Leergut verwalten . [7] TR sl .. O
Lesrgut berechoen. . . [ . =
L RERRRR - - .-:- [N
Verpackung Aligemein | K Fal Zahlung | Berich L E brech. | Sonstiges
[Cathel v [(yerkad | [(Enbaf v [Furiton ] [ wfe | SO e 00100 F)
Abb. 5 Artikelkarte PSR - e —
Rach, anDeb M. . . . 53] Gaschaftsbuchungsgny... NATIONAL 3]
. . . . L. Sammekachoungsnutz... [¥] MW Geschiftsbuchu,.. [NATIONAL (3]
(Lieferscheine, Ladehilfsmittelbeleg, Kommissionierbeleg) —suesetuss .. tute Obborsrbutungsy... FORDS (3]
entschieden werden kann, wie der Andruck der Leergut- =5 =0 Preise u Kondtionen
bzw. Ladehilfsmittelpositionen erfolgen soll. Uber den reh s vessdss.. 01 o =
. o c o Rech,-Trenrung n. Re... = gty
aktuellen Leergutbestand kann man sich jederzeit online st . . . foirs =) Sevinguraboniiody 100100 (%)
N N = Verbundberechnung . . . | Auftrsgebeso,.. (%)
informieren. e ks aana . 007 0
& m Festpretsdebitor. . . . . []

¥ Debitor -Leergutberechnungen

Leergut / Ladehilfsmittel

Leergut barechnen . . . [ datislne.  Beschrebung Leerguityp  Lesrguityp berechnen
BR2235 Palette gorade POME™ Ladehilfs.... v
L3 30603 Rollcontaner Type €5 Ladehilfs...
[ we )

Abb. 6 Debitorenkarte
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Neues Modul Logistik

E GEVIS - Hauptmenii, GWS-Nr. 10793, Lagerort STUTTG.

In gevis wurde auf Grund der massiven Fnsnzbuhhatins | | ogistik B | s
: . . . . it
Welte'rentwwklung im Bereich Ijoglstlk ... T R e, e
ein eigenes Menii geschaffen, in dem e wuan S
D * Kommissionierung " ®Frischdienst [Reisende
alle Programmpunkte zusammengefihrt gu,00 o Kommissionierfroigabe ™ Sebuchte Belege
wurden, die mit den Themenbereichen spersonsiuesen * Ruckmeldung SR Ty mLogetic
1991 1 icti _  wspglieder = Auslieferung
Komr?1551on1emng und Logistik zusam e - L
menhéngen. o Toiaadoding « Navigate “
®ianagement [nfo-5... » Tourenplanung ks
System o w Einrichtung
Schet = Wareneingang = Periodische Aktivitaten
e himeng ([}
® Fel jen (Einkauf)
ascw | g GWS

|updste| [Dokumentati... | | Hife |

Abb. 7 gevis Hauptmenii
Neustrukturierung der Stammdatenkarte

Fiir die bessere Ubersichtlichkeit und Pflege der Stammdaten sind innerhalb der Stammdatenkarten die Kenn-
zeichen und Felder in fachliche Themenbereiche zusammengefasst und optisch besser dargestellt worden.

Erweiterungen im Telefonverkauf/Sonderverkauf und Aktionen im Ordersatz

Die Ordersatzerfassung in gevis wurde fiir [l DEm
die aktive Verkaufsunterstiitzung wesentlich | oo o cmer ol s

erweitert. Die Lagerbestandsinformationen |, *ia | fostmimes ey

. Korelboreememter - Teasanats. 75 OT: Hichhorn West - 69431 Mrschhern
rdersats (1) Artbabstagee (3]

Mange o Erbwten... Fre

« Sk [0

Froech... Datum e Verf. bas.
9,00 wOT 12,00 &

fiir den Anwender stehen jetzt zur Verfiigung. otoe0 wr S30 e e v o A e
Neben der gewohnten Ordersatzerfassung | e st =1 s aer o
kann nun iiber einen Button direkt in 310016 Mersa — g g 7
»Aktion” und ,,Sonderverkauf” verzweigt | amssio sams ) <o o o
werden. Eine direkte Mengenerfassung fiir e e ke A i g s
die entsprechenden Artikel ist moglich. %;':.’E?i&'ﬁ:: “':\u o ’.‘;"":‘r :i

S00927 WAXD Kakao Truk 0,50 12RA 4wt 36,00 HOT 9,00 %

Dariiber hinaus koénnen Artikelumsitze,
deren letztmaliger Bezug einen bestimmten
Zeitraum {iberschritten hat, farblich und fett
hervorgehoben werden.

Warkigharhed nachLagerert | Uimsatz nach Perioden

Ostumsfiter . . [*.20.00.08
Cote Haa

» o Paderbanng Boblngen 0 ] [ [

SINELF.  Mederlassung Sndefngen o 0 0 [ 0

STUTTG.  Hasotlager Shuttout 5 (4] n » L

tirnane e k- Q0]

(e =) e )
Abb. 8 Ordersatz

Kalender und Feiertagsfunktionen/Feiertagsplanung

Mit den neuen Kalenderfunktionen kénnen neben den Wochenenden séamtliche Feiertage als lieferfreie Tage
hinterlegt werden. Somit wird die Ermittlung des Liefertages exakt bestimmt. Es konnen auf verschiedenen
Ebenen Kalender frei definiert werden. Auf Firmenebene kann ein globaler Kalender mit allen lieferfreien
Tagen definiert werden, wihrend auf Lagerortebene die Tage hinterlegt werden, die nur fiir diesen Lagerort
Bedeutung haben. Abgerundet wird die Funktion damit, dass sogar auf Kundenebene Kalender hinterlegt wer-
den konnen. Spezielle Kundensituationen, z.B. Betriebsferien, finden in gevis Beriicksichtigung.

In der Feiertagsplanung konnen auf Basis der notierten lieferfreien Tage die entsprechenden Alternativen
definiert und hinterlegt werden. Ein vollstdndiges Regelwerk, beginnend vom Anrufzeitpunkt im Telefon-
verkauf bis hin zum Lieferzeitpunkt, ist damit gewéhrleistet. In den operativen Programmen werden diese
Informationen dem Anwender jederzeit angezeigt.
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Beschreibung
Bundesweiter Kalender
Kalender Bayern

Kalender Nordrhein-Westfalen

. Wochentag Datum Beschreibung
15&0 Donnerstag  26.05.05 Fronleichnam v
:_ ERD Freitag 10.06.05 Feiertag v
- BRD Dienstag 14.06.05 Feiertag Wariabel v
| __|eRD Montag 04.07.05 BAKO Feiertag Einmalg ¥
[(Eelertag v [ wife |

Abb. 9 Kalendertage

i Feiertagsplanung

26.07.05 (%] Dwenstag

Ohre taghche Beleferung [[]
Akernatrver Lieferterm... [

Towrencode Re... Debitor-tr. Mame

Tourencode Beschrebung

w06 10
06 20
06 30
06 40
06 S0
06 60
m
80
0

100100 Heing Terholsen Bicker- u. Ko...
100105 Heinz Terholsen - Sonderkorts. .
100300 Wilhelem Rabenharst Matogerm, .
100800 Fritz Kemper Schiachthol
1001900 Armin Eck Backer

100111 Hugo Mordomann Backer- u. K.
06 100106 Heinz Terholsen Filsle S0d
106
08
106
106

100400 Hermann Hunsleben Feinkosth. .
100500 Hermann Haudk Backermaister
102200 Peber Schinitz Backer

106 Stuttaart-West 0]
107 Stuttgart-Nord
207 Stuttgart-Nord

SO7 Stuttgart-hord

Buchungsperioden fiir Finanzbuchhaltung, Einkauf und Verkauf getrennt steuerbar

Im Rahmen der Monatsabschlussarbeiten konnen Buchungszeitraume,
in denen gebucht werden darf, nach den Modulen Finanzbuchhaltung,
Einkauf und Verkauf eingerichtet werden. Der abgelaufene Monat
kann damit zeitnah zum Monatswechsel fiir Verkaufsbuchungen
geschlossen werden, fiir Einkaufsbuchungen aber freigeschaltet
bleiben. Diese neuen Einrichtungsmoglichkeiten sind selbstver-
standlich pro Benutzer individuell zu hinterlegen. Weiterhin steht an
der neuen erweiterten Benutzereinrichtung eine Steuerungs-
moglichkeit zur Verfiigung, mit der pro Benutzer und Bereich (Fibu,
Einkauf und Verkauf) festgelegt werden kann, ob Stornobuchungen

erlaubt sind oder nicht.

I GWS - Benutzer Einrichtung Karte

ey

Abb. 10 Benutzer Einrichtung Karte - Stornorechte

Mindestauftragswert pro Auftragstyp

i Finanzbuchhaltung Einrichtung
Allgenein 0 h h b
Allgemein
s s e &
Basis fir Periodenprilfung bei Strecke =
Fiiu / AnBu / KoRe / Mitglieder
Buchungen zulassen won | 01.00.02] bis | 31.12.05 Periodendaver 4)
Verkaul
WK Liefer-Buchungen zulassen  won. | 01.01.02) bes | 31.12.05 Perodendaver 4)
VE Faktura-Buchungen aulassenvon | 01.01.02) bis | 31.12.05 Periodendaver 4)
Einkauf
EX Lisfer-Buchungen zulassen  von. | 01.00.02) bis | 31.12.05 Periodendaver 4)
EX Faktura-Buchungen zulassenvon | 01.01.02) bis | 31.12.05 Periodendaver 4)
Erzeugerabrechnung
EA Anbef -Buchungen zulassen von | 01.01.02) bis | 31.12.05 Periodendauer 4)
EA Gutschrift-Buchung zulassen von. | 01.01.02| bis | 31.12.05| Periodendauer 4]

100200 Josef Schudze-Brockhaus Eis- u...

Liferzei

Tourenarteniiter . . . . (]

Tourfier . .

Debtorenfiter . ]
Pelertagsreg... ARermatiy,.. Abweichendes Lisferdatum

+T

At
™

o

Dreratag. 26.07.0%
Dierstag, 26.07.05
Dverstag, 26.07.05
Cuenstag, 26.07.05
Dienstag, 26.07.05
Deratag, 26.07.05
Dienstag, 26.07.05
Dierstag, 26.07.05
Dreratag, 26.07.05
Dirstag, 26.07.05
Dereitag, 26.07.05

STUTTG.

Wochentag  Fahzewg T.
faus
L., STUTTG,
{ P
R..

Cvenstag 56556
Mittwoch sTi123
Mitwoch SIS
Mitwoch

STUTTG.
STUTTG.

e
Abb. 10 Feiertagsplanung

Um die Auftragsabwicklung noch besser steuern zu kon- | cede..........
nen, kann pro Auftragstyp nun ein Mindestauftragswert |
h . . Sartwrataritlge
zugeordnet werden. Wird beim Belegabschluss dieser | . uo
Wert nicht erreicht, erscheint entweder ein Hinweis fUr | vessds . ... ...
den Bearbeiter oder die Weiterverarbeitung des Auf- | Tt .......
. Touren anzeigen .
trages wird unterbunden. kit i
Hauptorder . .
Hauptorder sushisend
Komm, nur bei Haupto.

Abb. 11 Finanzbuchhaltung Einrichtung - Buchungsperioden

B HO Hauptorder - Auftragstyp Karte

HO Rechnungssperre . . . . []
. Hauptoeder Lisfarsperre, [
1 Einzekechnung . . . . . O
Auftragserfas... (=) Pty agsdatien
=] Loforat . ,...... =
= ® Zilstatus Belegabschiuss 1
. g Automatische Statuser... []
i Aatikeliatalog . . . .. . £ 3]
.. @ Frischdenstreisender . . []
‘M Mindestaftragswert . . 500,00
M Profung Mndestaufus... TR
[Aufagetyp pebler ]

Abb. 12 Aufiragstyp Karte - Aufiragswertpriifung
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Neues Release fur die Raiffeisen-Linie
gevis-Version R 2.3 ab sofort verfiighar

Energie-Verkauf

o Komfortable und praxisgerechte Super-Heizol-Abwicklung mit automatischer Komponenten-
Umbuchung und Einstandspreisberechnung

o Fahrzeug-Disposition fiir mehrere Artikel in einem Fahrzeug (Mehrkammersystem) und fiir
einzelne Standorte/Lagerorte

o Speicherung von Debitoren-Schwellenpreisen (Wunschpreise) in den Stammdaten

o Optionale Hinweismeldung auf aktuellere VK-Preise in Lieferschein-Nachbearbeitung

o+ Ubernahme des EK-Preises (Einstandspreis) aus EK-Kontrakt in Fahrzeug-Disposition an den
VK-Auftrag zur Ermittlung des vorldufigen Rohgewinns (KER)

Tausch-Geschaft-Abwicklung (Most-Obst)

o Abwicklung aus dem Barverkaufsmodul
o Splitting zwischen Auszahlung und Gutschrift ist moglich
« Fortschreibung der Gutschriftskontrakte

Realisierung der Fahrzeugdisposition fiir den allgemeinen Warenbereich
« Es stehen diverse Filtermdglichkeiten, z.B. ,,PLZ von - bis” oder ,,Gebiete”, zur Verfiigung (Abb. 1)

« Optional sind individuelle Zusammenstellungen der Touren im Feld "Disponiert" und eine Bestimmung
der Auslieferungsreihen-

ol sismen |t |
folge I"l'lOgllCh Fabrreugdapo. Vorlsg... UNNGNRD 8] Crspostiorsorepsncode. FLML Fabwzeug sk, Kooz, . . IME-GW-200
o Rauminhalt bzw. Nutzlast Forivgode. . FTT W] ol o0
. Aesichtssbene . . . . . Bt =] Spedeewcode. . . . . . [ 1 Fegamhak]. | B0 3
pro Fahrzeug kdnnen ge-  swnnsamste. =
priift werden vt o Tathoin [ostogs.. | | [ospersst_| i Toroe o) [owon
HE] 1 Hesnrich Miller, Friedeich-Schilles 5ty 20, 48791, Telgte
o Fahrauftrag und der - | wows miae wam A0 R TGO K 400 s
dazugehorige Lieferchein T s Ea s M 1M e
. . v 5 Gianter Schelling, Charles-Darwin-Boulevard 34, 30430, Han..,
konnen erstellt Werden | |~ 5 021203 021285 Auftrag AIDO1 200 vom 02.12.2003
- § 00816 021203 QW SOOAEXTRAKTIONSSCHROT LOSE LT, DEXL, OS5 1.600 KG
= 1 saubian Miller, Steinstralle 74, 49751, Sigel 1
- will Schualy rhoak 6, Ahaus
Z 4 g DO 10404 Aty g U001 360 vom 29,04, 2004 i
- n 0EE 90404 20404 SOMEXTRAKTIONSSCHROT LOSE LT, DEXL, 1.580 kG
{ | n 140504 14.05.04 Auderig 007420 i 14,05 2004
|
1] 45.894,50 0,00
o Kennzeichnung von Positionen als ,,Alternativ-Positionen" Abb. 1 Fahrzeugdisposition
o VK-Preis-Kalkulation wird in der Angebotszeile angezeigt
« Die zeilenbezogene Deckungsbeitrags- EE R RN = =lal®
. . ; [o6%  [Mndest .. [Betrag 1]
Sta‘tIStlk kann aus dem AngebOt 10005 Dachistten roh 4 m lang 0,23 0,13 EN L 0,10 42,61 U.Z;_;J
= 10027 Dachistten roh 4 m lang DIN 0,00 0,12 EN 0,00 0,00
annonc]ert Werden 10011 K52 0F 24/11,5/11,3 ¢m 659,00 467,52 TSD 221,48 s 89,00
1 2 10012 KS 30F 29/17,5/11,3 ¢m 650,00 942 TS0 00,58 20 80,00
 Automatische Vorbelegung von Kopf: oot T e R s o
10003 Zemerthask HE 80 6,89 1,99 EN 4,90 2 2,00 6,89
und FuBteXten 10004 Rhereand - & 38,00 14,67 EN 23,33 61,38 1,00 35,00
« Erfassung von Streckenangeboten 000§ bk tlen§ - 38 BW TN N8 o
mit Kreditor- und EK-Preisen: >
Diese werden bei der Generierung des
. . Batrag Indd. .., Betrag Enstand ] 08 %
Auftrags automatisch ibernommen Le0ss [ ez o3t F e
o Druck von Preis-Mengen-Staffeln, die o |

im Angebot hinterlegt wurden

Abb. 2 Verk ilen DB
o Anzeige abgelaufener Angebote (Giiltigkeit) AR

Sonstige Weiterentwicklungen im Verkauf

o Management-Info-System mit vorbelegtem Datumsfilter auf Geschéftsjahr

o Erweiterungen der Lagerbestandsliste inkl. Bewertungsmoglichkeit

o Ausdruck von Stornierungen kann auf Kontoausziigen unterdriickt werden

o Kennzeichen ,,Festpreis" am Artikel, damit der Preis z.B. auch durch eine Mengenénderung
nicht mehr veréndert wird
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« Endbetrag ,,gldtten" im Barverkaufsmodul, d.h. der Barverkaufs-Rabatt wird automatisch auf Basis
des eingegebenen Endbetrags berechnet

| ]
« Steuerungsmoglichkeiten der Preisfindung bei Riicknahmen (z.B. Preis immer 0 oder Bezug zum g EVI S

Lieferschein zwingend)

o Artikelkennzeichen ,,Waagenartikel” zur Vereinfachung im Wiegekarten-Modul / es werden nur noch
Artikel mit diesem Kennzeichen in der Ubersicht angezeigt

o Druck einer Belegbemerkung in Auftrag, Lieferschein und Rechnung moglich

AuBendienst-Informations-System

« Dezentrale Bereitstellung der relevanten Kundeninformationen fiir den Auflendienst-Mitarbeiter (z.B.
offene Auftrage, Fremdbestinde, Kontrakte, bezogene Artikel, Preise, Konditionen, Besuchsberichte,
Betriebsmerkmale, Aktionsartikel, Umsétze pro Warengruppe, Vorjahreszahlen, Menge und Wert)

o Dezentrale und zentrale Erfassung von Besuchsberichten als Fragenkatalog

« Zentrale AuBendienst-Steuerung mit Hilfe der Besuchs-Tourenplanung

o Zentrale Zusammenstellung (Monitoring) der eingegangenen Besuchsberichte

« Erzeugung von ,,auswertungsfidhigen” Daten zur Kundenbetreuung/-beurteilung

o Datenaustausch per Netzwerk-Anschluss oder iiber das Internet

B Debitor 6 Christoph Hidepohl - Betriehsmerkmale 2 =10] xi

CRM-Daten pro Kunde

o Individuelle Gestaltung von Kundenprofilen (Abb. 3) “;"‘wu IIIIII = s
o Zugriff auf diese Profile in den Auswertungen, ST
z.B. Risiko-Analyse mit dem Bericht ,,Debitoren-Analyse” mwumnm. - Iroch
|Beschretung | Jwert Tox|
Erzeugerabrechnung ] oy
| |Nachfolger vorhanden NEIN ‘
| |Betrieb verpachtet NEIN ‘
« Neuer Bericht ,,Umsatzvergleich Bezugs- und | Tpr—— R <
Absatzgeschaft" | lemrabtviy: i >
o Plausibilitétspriifungen bei Eingabe von Analysewerten || chefbetreuun erforderich v® -
« Integration der Auswertung in Debitoreninformation/ [ anzati matscheine 0 4
Information Artikelgruppenstatistik [ Jacatipertel N =
« Qualititsanzeige in Anlieferungszeilen-Ubersicht ::‘:ﬁ?:"’“ T
o Separater Auftragstyp fiir die Abrechnung von Ein- | Tt R |
lagerungskosten (Trennung, Sortierung fiir Rechnungsdruck) - N
o Weiterentwicklung der Auswertungen (z.B. durchschnittlicher |14 | Llj

Abrechnungspreis auf Abrechnungsstatistik)
« Einfiihrung des Kontrakt-Typs zur Kontrakt-Klassifizierung

Fyrition vJ Hife I
Abb. 3 Betriebsmerkmale Zuordnung

ot - Vi -Kontrakt Restm.- Aufstelmg

Kontraktauswertung -
Restmengenaufstellung

e |
Zstvoum von- b . [ 01.07.05 T

Eine artikelbezogene Gegeniiberstellung

e 222 [ | | I ot mmnlmﬂ:t !
von Kontraktabschlussmengen und Kon- 8 ™0 w e o S TGS WA
. ] VEKOOO008 no7.08 2003816 Ladark Scon 2.500,00 BG 12,80
traktrestmengen (Verkauf, Einkauf, e s s -
| mocnooos .07 16 Kok 2.500,¢ 12
Erzeuger) iiber gewihlte Perioden und | v g iman 2
automatische Berechnung der durchschnitt- —{meme  50e e i o - ~
. . . . _m n.or.os 2000016 Cafark o 2.500,00 ¥G 12,00
lichen EK- und VK-Preise pro Periode sind Tlwmmi  sioo  omeie somsorse o % 2
. . . ] VENOOO0 4 n ﬂj os 2003816 -Sm.fm!.il 2004 __ 20,00 K5 _?9::’:'
mdglich (Abb. 4). Hintergrund: Anzeige, ob gimaen 305 i i2 0010 15 om
die verkaufsseitig kontrahierten Mengen B o i g A — S L
. .o, . . = 31.08.05 Sumime: 31.08.05 250000 1280
auch einkaufsseitig abgesichert sind! = w05 P e— mszmon 2483
| womomizn NAZH8 2000818 Sois 2004 100,00 65 00
- 311205 Sumine: 31.12.05 3310000 9,00

Abb. 4 Kontrakt Restmengen.-Aufstellung
Wareneingang per MDE

Es besteht die Moglichkeit, einen geplanten oder ungeplanten Wareneingang per MDE in gevis zu buchen.

Ungeplant heif3t, dass keine Bestellung im System vorliegt und der Wareneingang direkt gebucht wird. Geplant
heif3t, dass der Wareneingang gegen eine Bestellung gebucht wird. Hier konnen Abweichungen zur Bestellung

gezielt anzeigt bzw. gesucht werden.

L
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Ebacko eG

Elektronischer Datenaustausch

Ebicko, die Bécker- und Konditoren-Einkauf eG
mit Sitz in Miinster, tauscht ihre Daten aus dem Ein-
kaufsbereich ab sofort nur noch auf elektronischem
Weg mit der BAKO-Zentrale Nord (BZN) aus und
wird damit einmal mehr zum Impulsgeber fiir die
BAKO-Gruppe.

Die Ebdacko nimmt ihren Auftrag ernst, die Mitglie-
der und Miteigentiimer der Genossenschaft wirt-
schaftlich zu fordern und so zur Zukunftssicherung
beizutragen. Im stédndigen Dialog wird das Angebot
auf die unterschiedlichen Bedurfnisse abgestimmt.
Die Dienstleistungen reichen vom gemeinsamen,
preisgiinstigen Einkauf bis hin zur Vermittlung von
Wissen durch Beratung und Schulung.

Mit der Einfiihrung des elektronischen Einkaufs-
Datentrdgeraustauschs (EK-DTA) werden nun
manuelle Bestellungen und Erfassungen von Ein-
gangsrechnungen der BZN zur Geschichte.

Alles im Blick

Bestellungen der Ebdcko werden elektronisch an
die BAKO-Zentrale Nord iibermittelt, wo aus der
Bestellung ein Auftrag wird. Dort wird der Auftrag
abgewickelt und nach erfolgter Lieferung eine
Rechnung erzeugt. Die in der Rechnung enthaltenen
Daten flieBen zur weiteren Verarbeitung auf elektro-
nischem Weg in das gevis-System der Ebdcko ein
(Abb. 1).

Bei der Ebédcko durchlaufen die Ein-
gangsrechnungen automatisch ver-
schiedene Routinen. So wird beispiels-
weise geprift, ob zu der jeweiligen
Rechnung tatsdchlich ein Bestell-Auf-
trag vorhanden ist und ob ein Waren-
eingang verzeichnet wurde. Falls die
Priifung positiv verlduft, wird die
Rechnung gebucht. Sollten im Rahmen
der Prifung Abweichungen bei Men- | , -
gen und Preisen auftreten, werden diese | (BzN)
Rechnungen "geparkt" und koénnen
komfortabel nachgearbeitet und sodann

auf Knopfdruck verbucht werden.

Ebécko

Alle nétigen Funktionen stehen bereits zur Verfi-
gung, die technischen und organisatorischen Vor-
aussetzungen, wie z.B. das einheitliche BAKO-
Standardartikelverzeichnis, wurden bereits zu frii-
heren Zeitpunkten eingefiihrt.

Stufenweise Einfiihrung

Um den bestmoglichen Effekt zu erzielen, wird jede
Einfiihrung des elektronischen EK-DTA durch die
Spezialisten der GWS optimal vorbereitet. Dazu
werden fachliche und unternehmensspezifische
Besonderheiten (Frachten, Kosten, Leergut usw.)
im Standardartikelverzeichnis mit dem Fachteam
geklart und eingerichtet.

Eine Testphase im Vorfeld sorgt dann noch fiir eine
"Feinjustierung" der unternehmensspezifischen
Bedingungen. Wenn die Rahmenbedingungen pas-
sen, kann die automatische Verbuchung der Belege
optimal erfolgen.

Verbundgedanke

In der BAKO-Gruppe wird mit der Einfiihrung des
EK-DTA der Verbundgedanke weiter konsequent
umgesetzt.

Der Verbundaspekt zihlt in gevis bereits seit den
Anfangen der Entwicklung zu den Grundbausteinen
des Systems. Mit dem EK-DTA und gevis werden
weitere Rationalisierungspotentiale erschlossen und
ausgenutzt. Dadurch werden die BAKO-Genossen-
schaften gestdrkt und konnen ihre Marktposition
weiter ausbauen.

Autom. Buchung

Einkaufs- )

rechnung

Rech-
DTA | | Mung

Aufirag ————»  Rechnung ‘

Abb. 1 vereinfachter Ablaufplan
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RWG Lidinghausen eG

Saatgetreideabwicklung liefert wichtige Informationen

Seit Herbst 2004 wird bei der Raiffeisen Liidinghausen eG mit der Chargenverwaltung gear-
beitet. Diese Funktion hat sich im Saatgetreidebereich als sehr vorteilhaft herausgestellt. So ist
beim Saatgetreide die Mengenverwaltung auf Anerkennungsnummernebene gewéhrleistet.

Vorgehensweise in gevis

Zunichst werden die Saatartikel in der

[ (BT 10 AGKAVES &t affessen AL - Bk y S

Alfons Oberholz, Geschdifis-
fihrer der RWG Liidinghausen

Artikelkarte in gevis auf ,chargen-

. s e Woionnonnns 000D ol
pflichtig® gesetzt. s 2] o
Bk, vorMame . ... AGRAVIS Radfemsen AG

In der Einkaufslieferung/Erzeugeran- | s S

lieferung werden die Chargen mit der

mlm]mlm]mlm]mlmim]

eG (li), Mitarbeiter Berthold

Bestelitanys . . . . . | [ERFASSNG Démer

Bestel [Buchungsdstun . [26.07.08 [26.07.08
Erw, UsferdstumflBbwzet [26.07.08 [

Anerkennungsnummer eingerichtet und
mit den ndétigen Zusatzinformationen

wie Keimfdhigkeit und Tausend-

korngewicht hinterlegt. Dazu wird im
automatisch aufgeblendeten Chargen-
fenster die entsprechende Anerkenn-

ungsnummer als Charge hinterlegt

(Abb. 1). vttt abotigs [0
106,00 L] DS 1034003

DyMEL 224 001

DMS 224000

Abgemen | Fabturerung | Usferung | Advesse | Bestabung | Aubsnhandel | Berchtswesen |

Wi 000658l #| Lagerortoode . . . . . . [ osl
Verk, anDeb tusmmer . [ 100065 2] # Bftragtyp, T |
Verk. anName . . . . . Wik Schulbe-Brommebamp Buftragsstatus . . | . . [ERFASSUNG

Verk, anMame 2 . . . . [Landwat Ueferungsstatus. . , . . |

Verk an ddvesse . , . . Am Rechoungsstatus . . .

verk, an PLZ CodafOnt, . 45281 Teigte mmnu

[DMEL034J001  THG: 48,3 KF: 96 % 12 7 o (]
THG: 47,4 KF: 97 % £l 34 o 0
—— N )
0,00 0,00
tran wl  vede wl Fuitien wl  Achen  wl  oovken

Abb. 2 Verkaufsauftrag

Artikel - Lager 26, Jull 2005 I 1SST U I Sede
[ 10793 VG Musterstad oG (R2.3) S0M12232  / R23.005.000
Mengenanceige in Basisaibatan
Ariel. Qbargrupgncode 4
Optionen ikhasiee N, inkdusive Boun, tea

o vl i Bartinden (n Lagtr Al Mgl Ja
uswarturgzebane Charge

THG: 48,3 KF: 96 % 3.600 3600 ] ]
THG: 47,4 KF: 97 % 1.700 1.700 o 0
THG: 45,4 KF:1 97 % 0 ] (] 0
THG: 45,4 KF: 97 % 0 0 0 (]
Th: 48,4 6 04 %) 0 o o 0
THG: 49,4 KF: 94 % 0 ] o 0

o ] _swnow | _gwom ~| oo |
Abb. 1 Einkaufsbestellung

Im Verkauf wird automatisch die Chargenauswahl
aufgeblendet und es kann die entsprechende
Anerkennungsnummer ausgewihlt werden

(Abb. 2). Auf den Belegen (Auftragsbestitigung,
Packschein, Lieferschein etc.) werden die Chargen-
informationen angedruckt.

Durch die chargengenaue Verbuchung kann der
Saatgutartikelbestand in gevis online bzw. lber
einen Bericht zeitnah ausgewertet werden (Abb. 3).

,Mit Hilfe der Informationen iiber unsere
: Saatgutbestdnde konnen wir dem Landwirt eventuell
auftretende Engpésse sofort mitteilen und Alterna-
tiven vorschlagen.” (Alfons Oberholz, Geschifts-
fuihrer Raiffeisen Liidinghausen)

vowon | wseeanng — [otd]  owmea] iz | gzin, oo [ e iy [t
4124813 | SARTGERSTE THERESA 7 6
ORISR | TG M KF M %
0 | Lager Munter 50 6 3800 G o 3000 L] L) 3800
DRSO | THG ST KF 9T %
[] | Lager Munsar S0 K5 1700 WG [ 1700 ] [} L.700
ORS00 | THG: A KF T8
0 | Lager Munmer 50 % 1050 K6 o 10% L] ) 1050
ORSIZX0L | TG A KF M %
L] Minmer 50 WG 1750 KO 0 175 [ [) 1. 750
Lm:_ﬁﬁﬁmmmu_m_um_m o s 0 ol s d

Abb. 3 Bericht Bestandsmengen



L -
Dipl. oec. Walter F. Knittel,
Vorstandsvorsitzender der
BAKO Region Stuttgart eG

GWSjournal | 01/2005 | Automatische Erkennung von Papierauftrigen im Messegeschift

BAKO Region Stuttgart

Automatische Erkennung von Papierauftrdgen im Messegeschdift

Das Unternehmen:
e 176 Mitarbeiter
o Umsatz 2004: 107 Mio Euro
o Firmensitz: Stuttgart
o Mitgliederzahl: 920

Die BAKO Region Stuttgart setzt das Waren-
wirtschaftssystem gevis ein. Die Verkaufsauftrige
der 920 Mitglieder werden tiber verschiedene Wege
in gevis angelegt:

1. Ein Reisender erfasst die Auftrage seiner Kunden
digital iber MDE-Geréte

2. Direkterfassung in gevis tiber das Telefonver-
kaufs-Modul

Besonderheiten der Messeabwicklung

Fiir bestimmte Formen des Verkaufs werden Papier-
belege fiir die Auftragserteilung des Kunden einge-
setzt.

So fiillen Kunden auf Hausmessen z.B. die Bestell-
scheine direkt am Messestand aus. Des weiteren
flieBen handschriftlich ausgefiillte Auftrage fur
bestimmte Saisonartikel aus Saisonkatalogen zur
BAKO Region Stuttgart zuriick.

Seit Mirz 2005 ist eine intelligente Software
(Ascent Capture) fiir das vollautomatische Scannen
und Erkennen dieser Kundenauftrige bei der
BAKO Region Stuttgart im Einsatz.

Dabei werden folgende Schritte durchlaufen:

o Scannen der Papierauftrige

o Erkennen der auftragsspezifischen Informationen
(Barcodes, handschriftliche Mengenangaben)

o Uberpriifung (Validierung) der erkannten Infor-
mationen

« Ubergabe der Auftriige an gevis zur Buchung
(optional an das Archivsystem s.dok)

Beim Vorbereiten der Papierbelege bei der BAKO
Region Stuttgart werden die Artikelnummern mit
einem Barcode verschliisselt (Abb. 1). Damit ist
gewihrleistet, dass die Artikelnummern auf der
Seite spiter einwandfrei erkennbar sind und nicht
mehr per Hand eingegeben werden miissen.

Die Mengenangaben der Artikel kénnen auf den
Papierauftragen neben der Artikelbezeichnung gele-
sen werden. Die Software erkennt dabei automa-
tisch die handschriftlich eingetragene Menge (Abb.
1). Ein Adressaufkleber, der zuvor bei Abgabe der
Bestellung vom Kunden auf dem Auftrag ange-
bracht wurde, kann mit Hilfe des integrierten Bar-
codes ebenfalls eingelesen werden.
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Abb. 1 Uberpriifung der erkannten Aufiragsdaten

Nachdem alle Informationen des Papierauftrags
eingelesen wurden, folgt eine Uberpriifung der
giltigen Eingaben durch einen Mitarbeiter.
Anschliefend bekommt er in einer Zusammenfas-
sung die Auftragsdaten angezeigt (Abb. 2), um als
letzten Schritt den Auftrag zu bestétigen, damit die
Informationen in gevis bereitgestellt werden.

X

Eingebene Menge: 4
Eingegebene Artikelpositionen: 65
Debitor: Max Mustermann (4711)
Lieferdatum:

Auftragstyp:  Messeauftrag

Abb. 2 Zusammenfassung des Aufirags

Scannen von Messeauftriigen in der Praxis bei der BAKO Region Stuttgart eG:

Messe Herbst 2004:

Manuelle Erfassung der Messeauftrage
7 Mitarbeiter

3 Tage

Messe Frithjahr 2005:
Scannen der Messeauftrage
3 Mitarbeiter

3 Tage
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Die Erfassungssoftware gibt dabei die Auftragsin-
formation wie ein MDE-Gerit in eine Datei weiter.
gevis kann diese MDE-Dateien nun einlesen und
fugt auf Basis des Auftragstyps die passenden
Preise und Lieferbedingungen zu dem Auftrag
hinzu (Abb. 3).

W M _SCAN_1120643243043.0AT 4711 - Reisanden-MDE Aufirag

Algemen  Paratater

MOE-Datei [_SCAN_| | 3004 3243043 AT T ResendenOEN [
e . [ Reiserdencode WS
ultragstyp. Hesse = Leferdatum
Debioerr. AT E]
Debior Mame Mas Mustesrmann
Bebtor Name 2
Korrekt .
Frespgaben
Erledgt. . . Az, fablorhafter Zuder, . [}
Morrelt  Frsigege... Auft o Baschenbung Lagerort... Merige Ertwtn
100002 Bhamerrvase 10,000 STE
v

20,000 STK
£,000 STX
20,000 X

€ »

| —
Abb. 3 MDE-Auftrag in gevis
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Zusitzlich sind die Originalbelege im Archivsystem
s.dok recherchierbar. Damit ist der Vorgang der
Erfassung jederzeit nachvollziehbar.

RWG Emscher-Lippe

Kreditorenabstimmung

Wer wie die RWG Emscher-Lippe eG mit einem
Kreditor eine sehr groBe Anzahl von Geschéften
abwickelt, fiir den ist es sinnvoll, die Salden vom
Kreditorenkonto auf der einen Seite und dem Debi-
torenkonto (beim Kreditor gefiihrt) auf der anderen
Seite auf Ubereinstimmung zu {iberpriifen.

”Durch die intelligente Erfassung der Papier-
auftriage tiber digitale Prozesse konnen die Kun-
denauftrége schneller verarbeitet werden. Unsere
Mitarbeiter werden nach einer Messe weniger
belastet und die Ware wird ptinktlich aus
geliefert.” (Dipl. oec. W.F. Knittel, Vorstandsvor-
sitzender BAKO Region Stuttgart eG)

Eine weitere Moglichkeit, Auftrdge digital zu
iibergeben, wird in einem Internet-Shop geboten.
Diese Funktion wird von der BAKO Region
Stuttgart zurzeit noch nicht genutzt.

Vorteile des Scannens von Papierauftriagen:

o Zeitvorteil durch Kontrolle statt manueller
Erfassung der Auftragsdaten

o Vermeidung von Erfassungsfehlern (nur noch
Bestdtigen der Auftragsdaten erforderlich)

o Gleichzeitige Archivierung der Papierauftrige
(gevis-Auftrag jederzeit nachvollziehbar)

o Nutzung der vorhandenen Infrastruktur (Scanner
evtl. schon flir andere Aufgaben vorhanden)

eG

Falls der Kreditor auerdem eine Debitorenzuord-
nung besitzt, werden neben den in gevis gebuchten
Kreditorenposten und auch Debitorenposten (z.B.
Vergleichstabelle

fur Anlieferungen) in die

Abstimmposten kopiert.

Eine manuelle Abstimmung ist aber haufig inm s

Rahmen der Priifung nach Saldenmitteilung
durch den Kreditor extrem zeitaufwindig.

Die RWG Emscher-Lippe eG nutzt als

V3665708 Surmene offees Ausiug.

Primérgenossenschaft in gevis die Mog-
lichkeit, das Kreditorenkonto der AGRAVIS
mit dem Debitorenkonto der Primirgenossen-
schaft bei AGRAVIS abzu-stimmen, und zwar ot

vollautomatisch durch die Kreditorenabstimm-

ung. Voraussetzung: Der Kontoauszug des

Kreditors muss maschinell lesbar sein.

Das aktuelle Format der AGRAVIS unterstiitzt
diese Funktion: Verfiigbare Kontoausziige werden
beim Offnen der Funktion Kreditorenabstimmung
(Menii Finanzbuchhaltung / Kreditorenabstim-
mung) automatisch in die Auszugsposten einge-
spielt (Abb. 1).
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Abb. 1 Kreditorenabstimmung

,Durch die Kreditorenabstimmung haben wir einen
sehr guten Uberblick iiber nicht abgestimmte Rech-
nungen und auch tiber solche, die bereits auf dem
taglichen AGRAVIS-Kontoauszug stehen, bei uns
in gevis aber noch nicht eingebucht sind. Auerdem
konnen wir anhand diverser Kriterien nach Datum,
Beleg-Nr. oder Rechnungsbetrag sortieren bzw. fil-
tern." (Bernward Resing, Geschiftsfithrer der Raif-
feisen Emscher-Lippe eG)

= A
. A
Bernward Resing, GF
Raiffeisen Emscher-
Lippe eG
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Neues aws-Release 7.6

80 Funktionsdnderungen und Erweiterungen

In den Leistungsumfang von aws wurden durch das
Release 7.6 tiber 80 Funktionsinderungen und
Erweiterungen integriert. Im Folgenden berichten
wir auszugsweise tiber einige der wichtigsten Neu-
erungen:

Agr@r-Info

Durch die neue Schnittstelle konnen Landwirte als
Kunden der Genossenschaft die Vorteile von
Agr@r-Info, dem Online-Eingang fiir Landwirte in
ihre Genossenschaft, nutzen. Agr@r-Info bietet
dem Landwirt einen direkten Zugriff auf seine
Geschiftsdaten bei seiner Genossenschaft. Durch
die Funktion ,Belegsuche" kann er sich schnell
einen Ersatzbeleg bzw. ein Duplikat erstellen.
AuBlerdem haben Kunden in Agr@r-Info Zugriff
auf die Schlagkartei. Alle Beziige des Landwirts
bei seiner Genossenschaft konnen elektronisch auf
die Schldge verteilt werden. Der Zugriff erfolgt
online iiber das Internet, 24 Stunden / 7 Tage in der
Woche. Durch diese und weitere Funktionen redu-
zieren sich manuelle Arbeiten des Landwirts um bis
zu 50%.

Ein nicht zu unterschitzender Vorteil dieser Anwen-

dung ist die Bindung des Landwirts an seine Genos-
senschaft.

Grolle Resonanz

Warenriickverfolgbarkeit

Die Riickverfolgbarkeit der Waren ist mit dieser
Version vom Wareneingang bis zum Verkauf
gewihrleistet.

Integration GWS-Archiv-Service

Eine neue Schnittstelle zum GWS-Archiv-Service,
einem zentralen elektronischen Archiv, ermdglicht
den Genossenschaften, alle archivierungspflichti-
gen Informationen und Belege tiber einen Zeitraum
von 10 Jahren sicher aufzubewahren. Die Aufbe-
wahrung erfolgt in tresorsicherer Qualitdt und ein
Online-Zugriff auf die archivierten Informationen
ist jederzeit moglich. Priifungsrelevante Daten kon-
nen GDPdU-konform abgerufen werden.

Einheitliches Rechnungsformular

Mit dem Release 7.6 wird ein neues, modern gestal-
tetes Rechnungsformular im DIN A4 Hochformat
ausgeliefert. Es enthilt alle aktuellen rechtlichen
Anforderungen. Die Weiterentwicklung und -pflege
erfolgt kontinuierlich mit jedem neuen aws
Release.

Als nichstes groBes Projekt wird die Entwicklung
einer grafischen aws-Oberflache in Angriff genom-
men. Auch hieriiber werden wir kontinuierlich
informieren.

aws-Workshop in der Akademie Beilngries

Abb. 1 aws-Workshop zur Release-Auslieferung

Verbunden mit der Auslieferung des neuen Releas-
es 7.6 hat die GWS ihre Kunden am 13.07.2005 zu
einem aws-Workshop in die Akademie Beilngries
eingeladen. Die Veranstaltung fand sehr grof3en
Zuspruch: 80 Anwender sind der Einladung gefolgt
und konnten sich vom erweiterten Leistungsumfang
des neuen Releases tiberzeugen.

Drei aws-Berater standen Rede und Antwort. Nach
einer ausfiihrlichen Vorstellung aller Neuerungen
gaben sie Tipps flir den tdglichen Umgang und
beantworteten individuelle Fragen der Teilnehmer.
Das hohe Interesse an dieser Veranstaltung zeigt,
dass die GWS mit ihrem Produkt aws auf dem
richtigen Weg ist. Diese Schulung wird erneut bei
der néchsten Releaseauslieferung angeboten.
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Der direkte Draht fir unsere Kunden
KundenService-Center der GWS

Das KundenService-Center der GWS, kurz KSC, steht als zentrale Anlaufstelle fiir Anfragen in allen Bera-
tungsbereichen Rede und Antwort.

Uber die verschiedenen Durchwahl-Nummern kann unser 6-képfiges Team aufgrund seiner guten Kennt-
nisse und Erfahrungen direkt und kompetent weiterhelfen.Auch per Fax oder e-mail ist das Kunden-Service-

Center zu erreichen.

Hier stellen wir unsere Berater kurz vor:

] '\"'a.;"'l_\;"\ VY 2
Dieter Fehners Christel Uhlenhake Detlef Keuchel
Beratung gevis Finanzbuchh. Beratung gevis (gewerblich) Beratung Technik
seit 1993 bei der GWS seit 1994 bei der GWS seit 1995 bei der GWS

Boris Buchheit Christian Dierkes Marc Grossmann
Beratung HAPOS Beratung gevis (Raiffeisen) Beratung gevis allgemein
seit 2000 bei der GWS seit 2001 bei der GWS seit 2002 bei der GWS
Raiffeisen-Linie 0251/7000-3991 HAPOS 0251/7000-3992
QEViS- Gewerbliche Linie 0251/7000-3994 DWS2 0251/7000-3993
Finanzbuchhaltung 0251/7000-3998
Internet/Standardsoftware 0251/7000-3995 KSC-Fax 0251/7000-3999
Technik 0251/7000-3996 KSC-Sammelnr. 0251/7000-3990
Servicezeiten: Bereitschaft Technik:
Mo-Do: 08.00 - 16.45 Uhr Mo-Fr: 06.00 - 18.30 Uhr

Fr: 08.00 - 16.00 Uhr Sa: 07.45 - 12.00 Uhr
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Betriebsjubilaen
10- und 20-jéihrige Zugehorigkeit zur GWS

20-jahriges Betriebsjubilaum

01. April 2005
Friedrich-Wilhelm Dehlfing (li.)
Branchenentwicklung

10-jahriges Betriebsjubilaum
01. April 2005

Stephan Dertmann (re.)
Branchenentwicklung

10-jahriges Betriebsjubilaum

20. Juli 2005
Detlef Keuchel (li.)
KundenService-Center

iguHJll'll

20-jahriges Betriebsjubilaum
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15. August 2005
Rainald Schliiter-Machill (re.)
Branchenentwicklung




Die Zukunft fir Sie im Blick!

Messetermine

07. September 2005
ZENTRAG-Warenborse

Niedernhausen

27. - 29. September 2005
DMS

Messe Essen

15. - 18. Oktober 2005
Siidback
Messe Stuttgart

20. Oktober 2005
SeCon Dienstleistungstag

Heilbronn

16. - 17. November 2005

AGRAVIS - Ordermesse fiir Raiffeisen-Markte

Messe Bad Salzuflen

23. - 24. November 2005
EMV-Herbstordertage

Worms/Frankenthal

R B VS

Warenwirtschaft mit System

GWS Gesellschaft fur Warenwirtschafts-Systeme mbH - info@gws.ms - www.gws.ms
Krégerweg 10 - 48155 Munster - Tel.. 02 51/70 00-02 - Fax: 02 51/70 00-39 10

Betriebsstatte Miinchen

Max-Planck-Str. 5
85609 Aschheim

Tel.: 089/9943-32 32
Fax: 089/9943-33 99

90425 Nurnberg
Tel.: 0911/93 45-273
Fax: 0911/93 45-250

Betriebsstatte Nurnberg
Hans-Kohlmann-Str. 4-6

Betriebsstatte Karlsruhe
Maybachstr. 3

76227 Karlsruhe

Tel.: 0721/48 39 95 8-0
Fax: 0721/48 39 95 8-9





