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Warenwirtschaft mit System





Komplettes outsourcing von anwendungen und dateien
GWS gewinnt die Möwius GmbH als neuen Kunden 
Münster/Hamburg, 19.2.2008.
Die GWS Gesellschaft für Warenwirtschafts-Systeme mbH, einer der führenden Anbieter von ERP-Lösungen für den Handel in Deutschland, hat die Möwius GmbH aus Hamburg als neuen Kunden gewonnen. Das Kerngeschäft der Möwius GmbH liegt im Bereich der Persönlichen Schutzausrüstung, sowie im C-Teile Management. 

Der kürzlich geschlossene Vertrag sieht vor, dass die GWS unternehmensweit das auf Microsoft DynamicsTM (NAV) aufbauende Warenwirtschaftssystem gevis implementiert. Die über mehrere Jahre laufende Vereinbarung beinhaltet zudem eine so genannte Hosting-Lösung. So werden fortan alle bei der Möwius GmbH benötigten Softwarepro​gramme wie Warenwirtschaft Microsoft Office usw. im Rechenzentrum der GWS in Münster hinterlegt. Diese stehen per Breitband-Datenleitung den Möwius Anwendern online zur Verfügung. 
Die 1984 in Pinneberg gegründete Möwius GmbH hat sich auf den Handel mit Persönlicher Schutzausrüstung und C-Teilen spezialisiert. Die Zielgruppe für das mehrere tausend Artikel umfassende Sortiment, das vom Handschutz bis zur Schraube reicht, besteht sowohl aus mittelständischen Unternehmen als auch aus großen Industrie- und Dienstleistungsunternehmen. Ihnen stellt die Möwius GmbH zusätzlich zur gesamten Systembelieferung individuelle Lösungen im Bereich des C-Teile-Managements zur Verfügung. Dieses geschieht unter anderem im Rahmen des so genannten SHOP-IN-FACTORY Konzepts, ein System, das von der Möwius GmbH entwickelt wurde und den Kunden eine individuelle Lösung zur Versorgung mit C-Teilen bietet.
Datenaustausch erleichtert

„Um das Warenwirtschaftssystem zu finden, das am besten zu unserem Unternehmen und unseren Leistungen passt, haben wir mit Hilfe der Unternehmensberatung Logica CMG zunächst ein Pflichtenheft erstellt, anschließend wurden im Rahmen einer Ausschreibung Umsetzungsvorschläge und Kompetenzen der Anbieter bewertet“, erklärt Projektleiterin Petra Kuhaupt. Bei diesem Wettbewerb konnte sich die GWS durchsetzen, die bereits ein Modul mit typischen Geschäftsprozessen für den Technischen Handel nutzen. Viele der Anforderungen aus dem Finanz-, Administrations- und Lagerbereich der Möwius GmbH konnten optimal angepasst und dann parametrisiert werden. Gegenüber anderen Anbietern, die mit branchenunabhängigen Standards arbeiten, bedeutete dies für die Möwius GmbH deutlich weniger Aufwand in der Projektierung. Pluspunkte konnten zudem für die Investitionssicherheit der Microsoft DynamicsTM-Lösung gesammelt werden. Mittels dieser Lösung können bestehende Microsoft Produkte optimal angebunden werden. 

Für die Zusammenarbeit mit der GWS sprach darüber hinaus das Finanzmodell, das auf monatlichen Gebühren aufbaut, sowie bereits bestehende Schnittstellen zu anderen Portalen, wie dem Nordwest-Verband und Großkunden, die SAP im Einsatz haben. Petra Kuhaupt: „Durch die enge Zusammenarbeit mit großen Industriekunden sind für uns einfache und sichere Übertragungen von Produkt-, Finanz- und Katalogdaten zwischen den Anwendungen wichtig“. Durch das stetige und schnelle Wachstum des Unternehmens wurde eine zügige Anpassung der Leistungsperformance des Warenwirtschaftssystems essenziell. 

Datenspeicherung und Betreuung durch Hosting 

Die Möwius GmbH entschied sich, neben der Implementierung des neuen Warenwirtschafts​systems auch für ein komplettes Outsourcing der Anwendungssoftware. Petra Kuhaupt: „Wir sind überzeugt, durch die gebündelte Speicherung und die zentrale Betreuung durch die GWS die IT-Abläufe zu verbessern. Zudem können wir durch die zentralisierte Datenhaltung von allen Standorten und auch mobil auf sämtliche Anwendungen zugreifen“. 

Die GWS Gesellschaft für Warenwirtschafts-Systeme mbH wurde 1992 gegründet. Heute arbeiten über 200 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter an den Standorten Münster, München, Nürnberg und Karlsruhe. Als Microsoft GOLD CERTIFIED Partner hat sich die GWS auf die Entwicklung, Vernetzung, Betreuung und Optimierung von Warenwirtschafts- und Verbundsystemen für Handels- und Dienstleistungsunternehmen spezialisiert. 

Mehr als 1000 Kunden setzen Produkte der GWS ein. Zu den Kunden gehören verbundorientierte Unternehmen sowohl aus dem gewerblichen als auch aus dem landwirtschaftlichen Bereich. Neben den Standardsoftware-Produkten und standardisierten Speziallösungen bietet die GWS Internet-Branchenportale und Internet-Shops an. Umfassende Beratungsleistungen und Schulungen runden das Dienstleistungsangebot ab. 2006 belief sich der Umsatz auf rund 23 Mio. €. Über die GWS Förder- und Beteiligungsgesellschaft für Warenwirtschafts- Systeme eG ist es Kunden möglich, Einfluss auf die Produktentwicklung zu nehmen. Die grundsolide Gesellschafterstruktur der GWS (GAD eG Münster 54,9 %, FIDUCIA IT Karlsruhe 10 %, GWS Förder-eG 25,1 % als Kundebeteilung sowie Minderheitsbeteiligungen der Zentralen, für die die GWS tätig ist) gewährleisten potentielle Sicherheit und fundierte Unterstützung im operativen Geschäft.
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