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Warenwirtschaft mit System





Plattform für Erfahrungsaustausch
GWS auf dem 4. Kongress für Großhandel und Kooperationen in Berlin
Münster/Berlin, 18. September 2009 - Der Kongress für Großhandel und Kooperationen des Zentralverbandes gewerblicher Verbundgruppen e.V. (ZGV) gilt als der zentrale Branchentreff und richtet sich an Entscheider und Fachleute der Großhandelsbranche und Verbänden in Deutschland und dem deutschsprachigen Ausland. Er dient als Plattform für den Erfahrungsaustausch, für branchenübergreifende Geschäftsmodelle und Zukunftsstrategien und zeigt Problemlösungsangebote und Leistungen der Wirtschaftsstufe auf. Neben Vorträgen von Branchenexperten aus mittelständischen Unternehmen und bekannten Großunternehmen bot der Kongress eine hervorragende Plattform für den branchenübergreifenden Erfahrungsaustausch.
Wie in den vergangenen Jahren war die GWS auch dieses Mal am 16. und 17. September 2009 wieder aktiv als Aussteller und Teilnehmer dabei. Gerade das große Know-How des Unternehmens im Bereich der IT-Prozesse für den verbundorientierten Handel war häufig die Basis für gute Gespräche und bot Gelegenheit Kontakte zu pflegen und auszubauen. 
Ein Höhepunkt unter vielen: Am Abend war der Vorstandsvorsitzende der Deutschen Bank, Dr. Josef Ackermann als Redner geladen und sorgte mit seinen pointierten Aussagen für viele Anregungen und Diskussionen. 

Dr. Josef Ackermann, Vorstandsvorsitzender der Deutschen Bank, Paul Rolfes Abteilungsleiter Branchenvertrieb GWS und Maik Niggemann Branchenvertrieb GWS

(v.l.n.r.)
Die GWS Gesellschaft für Warenwirtschafts-Systeme mbH wurde 1992 gegründet. Heute arbeiten 212 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter an den Standorten Münster, München, Nürnberg und Karlsruhe. Als Microsoft GOLD CERTIFIED Partner hat die GWS sich auf innovative Warenwirtschaftssysteme und Verbundlösungen für Handels- und Dienstleistungsunternehmen spezialisiert. Mehr als 18.000 Anwender setzen Produkte der GWS ein. Sie gehören zu verbundorientierten Unternehmen sowohl aus dem gewerblichen als auch aus dem landwirtschaftlichen Bereich. Neben den Standardsoftware-Produkten und standardisierten Speziallösungen bietet die GWS Internet-Branchenportale und Internet-Shops an. Umfassende Beratungsleistungen und Schulungen runden das Dienstleistungsangebot ab. 2008 belief sich der Umsatz auf 25,3 Mio. Euro. Über die GWS Förder- und Beteiligungsgesellschaft für Warenwirtschafts- Systeme eG ist es Kunden möglich, Einfluss auf die Produktentwicklung zu nehmen. Die grundsolide Gesellschafterstruktur der GWS (GAD eG Münster 54,9 %, FIDUCIA IT Karlsruhe 10 %, GWS Förder-eG 25,1 % als Kundebeteilung sowie Minderheitsbeteiligungen der Zentralen, für die die GWS tätig ist) gewährleisten potentielle Sicherheit und fundierte Unterstützung im operativen Geschäft.
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